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Le rachat d'Océalis dote (enfin) Cheops
d'une forte présence a Lyon

1] Office 365

L'intégrateur a racheté son homologue lyonnais qui _
Tout votre Office dans le Cloud

devient son centre d'expertise national dans le
centre des réseaux et de la sécurité .

Nicolas Leroy-Fleuriot, le PDG de Cheops Technology
le reconnait sans détour : jusqu'ici, sa société n'avait
pas réussi a s'implanter aussi fortement qu'elle le
souhaitait dans le bassin lyonnais ou elle ne compte
que quinze salariés. « La forte concurrence qui regne
dans la deuxiéme région économique de France rend
difficile le recrutement de compétences et nous avons
peut-étre eu un management local défaillant », explique-t-il. Avec le tout récent rachat de la
société lyonnaise Océalis, la donne change pour l'intégrateur-infogéreur. Dotée d'un effectif
de 70 personnes, cette société spécialisée dans les réseaux et la sécurité réalise un chiffre
d'affaires de 15 M€ ainsi qu'un résultat d'exploitation de 400 K€. « Il s'agit du premiére
intégrateur de la région dans sa spécialité » se félicite Nicolas Leroy-Fleuriot. Le montant
de son acquisition n'a pas €té précisé mais représente « plusieurs millions d'euros ».

Adosser Océalls a un partenalre pour développer ses offres cloud

Outre ses activités dans les réseaux et de la sécurité, Océalis s'est lancé il y a entre trois et
quatre ans dans l'infogérance en proposant des offres hébergées, principalement autour de
I'ERP SAP R3. Des prestations a travers lesquelles Ia société génére environ 5 M€ de
chiffre d'affaires. Océalis souhaitait développer d'avantage cette source de revenus mais
ses dirigeants avaient fait le constat quelle n'était pas en mesure de réaliser seule les
lourds investissements nécessaires. « Il n'avait pas fort si 'on se base sur 'expérience de
Cheops Technology qui a déja dépensé prés de 15 M€ pour développer ses offres et ses
outils pour le cloud computing », commence Nicolas Leroy-Fleuriot. Pour dépasser cette
difficulté, le management d'Océalis @ mandaté un cabinet spécialisé en septembre 2012
pour trouver un partenaire industriel capable de I'accompagner. Au final, Cheops
Technology a donc été choisi parmi huit sociétés qui s'étaient portées candidates au rachat
de l'intégrateur lyonnais.

L'intégration d'Océalis dans Cheops Techniology se fera progressivement, le premier
devant rester filiale du second pendant au moins un an. « Océalis va devenir notre centre
d'expertise national dans le centre des réseaux et de la sécurité », précise Nicolas Leroy-
Fleuriot. A termes, la division infogérance d'Océalis rejoindra, quant a elle, Ia division
infogérance et cloud computing de Cheops Technology. Eric Lefresne, le président
d'Océalis, prendra de son c6té les rénes de la division réseau et sécurité de Cheops
lorsque l'intégration des deux sociétés aura été complétement réalisée.

Par Fabrice Alessi
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‘ Fournlsseurs, prenez en
compte I'dge du caplitaine
chez vos partenalres
jean Louis
Bonjour Je pense que les
foumisseurs doivent sortir de deux
logiques en méme temps; tout
formater ...

Laurent

Encore un Expert qui a perdu
l'occasion de se taire. Vu son état
d'esprit, il ne sait pas encore rem...

CASPAR

Je pense au contraire que les
partenaires qui ont su gagner de
I'argent pendant les 20 demiéres
ann...
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